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【紡拓會新聞稿】

發佈日期：101年5月2日

台灣紡織品印尼拓銷團成功切入印尼內需巿場供應鏈
近年來印尼的政治及經濟發展呈現相對穩定的成長態勢，已打造出一個全新、誘人的龐大消費巿場，也成為印尼的紡織成衣業者積極投入的新藍海巿場。為提高產能利用率並藉此轉型升級，印尼的成衣廠除持續接單代工生產國外品牌外，也逐步與印尼百貨通路合作開發自有品牌，行銷印尼內需巿場。
有鑑於此，紡拓會特別於印尼「國際紡織成衣配件暨製衣機械展」(INATEX)辦理台灣布副料的聯合推廣活動，並於本(2012)年4月22日圓滿辦理完畢。本屆INATEX展與兩年一度的國際紡織機械展INDO INTERTEX同期同地展出，成功吸引印尼紡織成衣業業者及買主到場採購，我國包括墾青拉鍊、東肯企業、榮業國際、帛諦國際、朋柏企業等10家紡織業者參加聯合推廣活動。
為積極把握印尼兼具生產製造與國內消費市場之特性，紡拓會積極籌劃展前廣宣活動，於印尼當地發行的報紙，包括經濟日報、佳哇日報、雅加達日報、PIKIRAN RAKYAT、國際日報、HARIAN INDONESIA、商報及KOMPAS等刊登廣告，並於展間辦理買主茶會，亦於展前以e-DM邀請印尼重要的歐美品牌採購辦事處及大型製衣廠等前來台灣館參觀，以期提升展效及宣傳效益。
為達商機媒合之實質效益，紡拓會於INATEX展後安排Door-to-Door延伸行程，拜訪6家雅加達及萬隆地區具有大規模生產能力及提供統包式服務之品牌生產製造商，包括PT Delami Garment Industries、PT BINABUSANA INTERNUSA、ADITYA MANDIRI SEJAHTERA、Busana Apparel Group、SHAFIRA CORPORATION及PT. MULTI GARMENJAYA等，該等品牌製造商安排設計團隊及採購人員與本團廠商進行洽商。本次於INATEX展的聯合推廣活動及後續的Door-to-Door商洽活動，可為參團廠商帶來約80萬美元的商機。 

本展為印尼最重要紡織機械及布副料展之一，且紡拓會辦理延伸拓銷深入市場核心，是爭取印尼商機不可錯失的機會。有興趣拓展印尼市場的業者，歡迎洽詢紡拓會市場拓展處林美伶專案經理。
新聞聯絡人： 

紡拓會巿場拓展處林美伶專案經理
電話：+886-2-23417251分機2342         手機：0930-119-828         e-mail：n568@textiles.org.tw
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